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Bei Haushaltskunden lassen sich die Kosten
far Smart Metering nur schwer refinanzieren

Ulrich Rosen und Christoph Aretz BET — Biiro fir
Energiewirtschaft und technische Planung GmbH, Aachen

Energieversorgungsunternehmen missen spétestens bis zum 30.12.2010
fur Stromletztverbraucher einen Tarif anbieten, der einen Anreiz zu
Energieeinsparung oder Steuerung des Energieverbrauchs setzt. Hier-
unter sind insbesondere lastvariable oder tageszeitabhéngige Tarife zu
sehen. Mit Blick auf dieses Datum rlicken bei Energieversorgern neben
den bisher eher technischen Umsetzungsfragen zunehmend auch die
vertrieblichen Aspekte des Themas ,Smart Metering” in der Vordergrund.
Begriffe wie ,Zeitvariabilitdt des Stromverbrauchs®, ,tarifliches Anreiz-
system® und ,,Strombeschaffungsvorteil“ sowie die damit verbundenen
finanziellen Auswirkungen auf den Vertrieb und die Kunden werden deut-

lich intensiver diskutiert.

Um die mit der gesetzlichen Rege-
lung verbundenen politischen Ziele
zur Reduzierung der CO,-Emissionen
und der Strombezugskosten erreichen
zu kénnen, muss der Kunde aber eine
realistische Moglichkeit zur Verbrauch-
seinsparung und -verlagerung haben.
Zur ldentifizierung von Einsparpoten-
zialen kénnen der intelligente* Zah-
ler, so genannte Smart Meter, und die
damit gewonnenen viertelstiindlichen
Stromverbrauchswerte wichtige Hin-
weise auf stand-by-Verluste, ineffizi-
ente Haushaltsgerate und untypisches
Verbrauchsverhalten geben (vergl.
Grafik 1).

Flhren diese Erkenntnisse anschlie-
Bend zu signifikanten Verbrauchsan-
derungen, so bedeutet dies fur einen
Vier-Personenhaushalt mit einem
Stromverbrauch von 4.000 kWh j&hr-
lich, dass nicht nur CO,-Emissionen
vermieden werden sondern auch die
Energiekosten um etwa 80 EUR im
Jahr bei einer 10%-igen Verbrauch-
seinsparung sinken wuirden. Diese
Kosteneinsparung lage in der Gro-
Benordnung der Zusatzkosten fiir den
sintelligenten® Zahler.

Hiervon abzugrenzen st das
Potenzial zur Verbrauchsverlagerung.
Untersuchungen haben gezeigt, dass
am ehesten die Stromverbrauche fir
Waschen, Trocknen und Spllen, die

im Bereich der Haushaltskunden in
Summe etwa 20% des Jahresstrom-
verbrauchs ausmachen, zeitlich ver-
lagerbar sind (vergl. Grafik 2). Davon
wiederum sind dauerhaft etwa 50%
ohne wesentliche Komforteinbu-
Ben fir den Kunden realisierbar. Im
Unterschied zur Energieeinsparung
werden bei der Verlagerung aber
lediglich anteilige Energiebeschaf-
fungskosten eingespart, da andere
Kostenbestandteile nicht zeitvaria-
bel und somit auch nicht beeinfluss-
bar sind.

Simulationsrechungen auf Basis
von modifizierten Standardlastprofi-
len und einer marktnahen Beschaf-
fung haben gezeigt, dass die
Beschaffungskosten im Haushalts-
bereich lediglich um etwa 2,5 EUR
pro 1.000 kWh Jahresverbrauch ver-
ringert werden kdnnen — ohne die
zusatzlichen Effekte aus Konzessi-
onsabgaben zu betrachten. Fir den
gleichen Vier-Personenhaushalt wie
oben ergibt sich so eine Ersparnis
von lediglich etwa 10 EUR und das
ohne positive Auswirkungen auf die
CO,-Emissionen. Sowohl aus der
Sicht des Endkunden als auch des
Vertriebs erscheint dieser Anreiz als
deutlich zu gering, um die Mehrkos-
ten fur die ,intelligenten® Zahler refi-
nanzieren zu kénnen. >
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P> Anders stellt sich die Situation dar,
wenn man statt eines Standardlast-
profils einen individuell gemessenen
Verbrauchslastgang verwendet. Dabei
konnte bei marktnaher Strombeschaf-
fung im Bereich der mittleren Gewer-
bekunden eine durchschnittliche
Beschaffungskostenersparnis von
4% festgestellt werden. Die Spanne
der Gewinner und Verlierer lag dabei
allerdings zwischen 12% Kostenein-
sparung und 15% Kostenerhéhung.

Hierdurch wird deutlich, dass ins-
besondere groBere Gewerbekunden,
die Kenntnis Uber ihren Verbrauchs-
lastgang haben, allein durch den Ver-
gleich zeitvariabler Tarifsysteme ihre
Energiebezugskosten zum Teil deut-
lich reduzieren kénnen, ohne ihr Ver-
brauchsverhalten verédndern zu mis-
sen. Daher ist gerade im Gewerbebe-
reich damit zu rechnen, dass geziel-
te Wettbewerbsangebote Dritter zu
Kundenverlusten beim angestamm-
ten Vertrieb fihren werden.

Die damit verbundene Verschlech-
terung der Bezugsstruktur fuhrt in
der Folge zu steigenden Preisen fir
die verbliebenen Kunden dieses Ver-
triebssegments. Es gilt also, insbe-
sondere fUr diese Kundengruppe
wettbewerbsfidhige  Angebote zu

generieren und diesen zumindest
einen Teil der Bezugskostenvorteile
zukommen zu lassen.

Der zuvor diskutierte Beschaffungs-
kostenvorteil kann allerdings nur rea-
lisiert werden, wenn eine kritische
Anzahl an Kunden mit &hnlichem

Abnahmeverhalten geblndelt exis-
tiert, fir die dann eine gesonderte
Energiebeschaffungsstrategie  sinn-
voll erscheint. Weiterhin muss sicher-
gestellt sein, dass bisherige Kunden
mit Standardlastprofil nach Einbau
eines ,intelligenten® Z&hlers auf Anfor-
derung des Vertriebs bei Netzbilan-
zierung und Bilanzkreismanagement
auch als Kunden mit registrierender
Leistungsmessung, also mit ihrem
individuellen Lastgang behandelt wer-
den. Sonst kann ein Beschaffungs-
kostenvorteil im Bilanzkreis beim Ver-
trieb erst gar nicht generiert werden.
Im Ergebnis von Simulationsrechnun-
gen hat sich gezeigt, dass die finanzi-
ellen Effekte aus Verbrauchsverlage-
rungen im Haushaltsbereich zu gering
sind, um die Mehrkosten von ,intel-
ligenten“ Zahlern und Kommunikati-
onstechnik zu refinanzieren. Im Gewer-
bebereich dagegen sind groBere Ein-
sparpotenziale zu erwarten. Insgesamt
solite die Einfuhrung der neuen Zahl-
ergeneration sowie zeit-/lastvariabler
Tarifmodelle durch eine fundierte Ener-
gieberatung und feedback-Systeme
flankiert werden, um den Kunden aus-
reichend Uber Chancen und Risiken
aufzuklaren und echte Verbrauchs- und
CO,-Einsparungen zu erreichen.
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